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PLANTILLA SIMPLE DE PLAN DE NEGOCIOS 
 

 

 

 

DESCARGO DE RESPONSABILIDAD 

Todos los artículos, las plantillas o la información que proporcione Smartsheet en el sitio web 

son solo de referencia. Mientras nos esforzamos por mantener la información actualizada y 

correcta, no hacemos declaraciones ni garantías de ningún tipo, explícitas o implícitas, sobre 

la integridad, precisión, confiabilidad, idoneidad o disponibilidad con respecto al sitio web o 

la información, los artículos, las plantillas o los gráficos relacionados que figuran en el sitio 

web. Por lo tanto, cualquier confianza que usted deposite en dicha información es 

estrictamente bajo su propio riesgo. 
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	RESUMEN EJECUTIVO: Esta sección se escribe al final y en ella se resumen todos los puntos clave del plan de negocios en menos de dos páginas. Esta es su oportunidad para captar la atención del lector y obtener su aceptación.
	DESCRIPCIÓN GENERAL DE LA EMPRESA: Proporcione una descripción de la naturaleza general de su negocio y del sector en el que opera. Incluya detalles como las tendencias del sector, la demografía y las influencias gubernamentales y económicas.
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