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RESUMEN EJECUTIVO

Esta seccidn se escribe al final y en ella se resumen todos los puntos clave del plan de negocios en
menos de dos pdginas. Esta es su oportunidad para captar la atencién del lector y obtener su
aceptacion.
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DESCRIPCION GENERAL DE LA EMPRESA

Proporcione una descripcion de la naturaleza general de su hegocio y del sector en el que opera.
Incluya detalles como las tendencias del sector, la demografia y las influencias gubernamentales y
econdémicas.
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CONFIDENCIAL
PROBLEMA Y SOLUCION

EL PROBLEMA

NUESTRA SOLUCION
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CONFIDENCIAL

MERCADO DE DESTINO
TAMANO Y SEGMENTOS DEL MERCADO
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COMPETENCIA
ALTERNATIVAS ACTUALES QUE UTILIZAN LOS COMPRADORES OBJETIVO

NUESTRAS VENTAJAS COMPETITIVAS
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OFERTAS DE PRODUCTOS O SERVICIOS
PRODUCTO O SERVICIO

Describa el producto o servicio que ofrece, cdmo beneficia al comprador y la propuesta de venta
Unica.
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MARKETING
PLAN DE MARKETING

Describa aqui sus objetivos y estrategia de marketing, incluidos los costos, las metas y el plan de
accion.
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LINEA DE TIEMPO Y METRICAS
LINEA DE TIEMPO

ACTIVIDAD DESCRIPCION
HITOS
HITO DESCRIPCION

METRICAS CLAVE DE RENDIMIENTO

ACTIVIDAD DESCRIPCION

FECHA DE FINALIZACION

FECHA DE FINALIZACION

METRICA CLAVE
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PREVISIONES FINANCIERAS
SUPOSICIONES CLAVE

Proporcione informacién sobre cémo obtuvo los valores de las previsiones financieras (p. €j.,
rendimiento pasado, investigaciéon de mercado). Describa el crecimiento que espera y las ganancias
que anticipa generar.
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CONFIDENCIAL
FINANCIACION

FUENTES DE FINANCIACION

USO DE LOS FONDOS
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PLANTILLA SIMPLE DE PLAN DE NEGOCIOS

DESCARGO DE RESPONSABILIDAD

Todos los articulos, las plantillas o la informacidon que proporcione Smartsheet en el sitio web
son solo de referencia. Mientras nos esforzamos por mantener la informacién actualizada y
correcta, no hacemos declaraciones ni garantias de ningun tipo, explicitas o implicitas, sobre
la integridad, precision, confiabilidad, idoneidad o disponibilidad con respecto al sitio web o
la informacidn, los articulos, las plantillas o los graficos relacionados que figuran en el sitio
web. Por lo tanto, cualquier confianza que usted deposite en dicha informacidén es
estrictamente bajo su propio riesgo.
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